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FICHA TECNICA 
Problema que a peca Uma das melhores ópticas de Fortaleza aproveitando a oportunidade de fazer 
se propds a resolver: uma oferta casada com firando partido do fator par de óculos. 

Licitante: Sintese Comunicacdo & Marketing 

Cliente: Casa dos Relojoeiros 

Titulo: Seu par perfeito merece o presente perfeito. 

Periodo (veiculação, — | Junho/23 
exposição, distribuição): 

Veículo: Compasso 





L 

FICHA TECNICA 
Problema que a peça — | Apresentar o fom festivo e feliz do principal objetivo da celebragio 
se propôs a resolver: (aniversário) e reconhecer conquistas e realizações notdveis, com um 

ambiente alegre, com pessoas mofivadas a participar. 

Licitante: Sintese Comunicação & Marketing 

Cliente: Centerbox Supermercados 

Titulo: Aniversdrio 38 anos 

Periodo (veiculação, Junho/Julho/22 
exposição, distribuição): 

Veículo: Redes Sociais 



xx O mundo gira. 
O mercado expande. 
Você vai ficar parado? 

Movimentando bem 

É isso que faz a FTrade Brasil: 
logistica internacional descomplicada. 

Assessoria e desembaraco aduaneiro de 

exportação e importacao; habilitacao no radar; 
agenciamento de cargas; drawback; 

desconsolidagao; cargas de projeto; 

transporte rodoviario. Valorize tempo, 

espaco, recursos e informagao. 

Ganhe o mundo com a Ftrade Brasil 

Comeércio exterior com quem sabe. 

FTRADE FgRTAL 

ftrade.com.br / fortallog.com.br 
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FICHA TÉCNICA 
Problema que a peca — | A peça propõe de forma didática a aplicação da resolutividade da Firade e 

se propôs a resolver: sua capacidade de resolver problemas ou questões logísticas de forma eficaz 

e eficiente. 

Licitante: Sintese Comunicação & Marketing 

Cliente: Firade / Fortallog 

Titulo: 0 mundo gira. 0 mercado vai longe. 

Periodo (veiculagdo, Junho/23 
exposição, distribuicdo): 

Veiculo: Revista IN Conection 





FICHA TÉCNICA 
Problema que a peça — | A peçatem a missão de veafirmar a condição de melher preco e melhor 

se propôs a resolver: negociação com uma forte afirmação positiva. 

Licitante: Sintese Comunicação & Marketing 

Cliente: Simplifique Home Center 

Título: Diga Sim 

Período (veiculação. 01 a 30/abril/22 
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